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Eine Website oder einem Onlineshop erfolg-
reich zu machen ist eine Herausforderung, die
meist viel Zeit und Aufwand erfordert. Doch

mit der richtigen Strategie kdnnen Sie schneller
ans Ziel kommen. Um Sie dabei zu
unterstitzen zeigen wir |hnen 5 Méglichkeiten,
wie Sie Fehler vermeiden und dem Erfolg den
Weg bereiten kénnen.

EMODUS.DE

Habenn Sie Fragen, dann kontaktieren Sie uns
bitte. Wir helfen Ihnen gerne!

Tel: 0221 - 98 65 32 58
E-Mail: kontakt@onlinemodus.de

Viel Spaf3 beim Lesen und Umsetzen wiinscht
Ihr Team von Onlinemodus



A

Warum hat Ihr Unternehmen eine Website? Soll diese nur informieren oder
auch verkaufen? Méchten Sie sich selbst gut darstellen oder potentielle
Kunden dazu bringen, Sie zu kontaktieren?

Viele Websites werden erstellt, ohne zuvor ein
klares Ziel zu definieren.

Vor allem breit aufgestellte Unternehmen
maéchten eine Website haben, die alle Bedurf-
nisse bedient.

Von der Selbstdarstellung bis hin zur Produkt-
beschreibung werden oft verschiedenste Inhalte
in die Website integriert. Darunter leidet jedoch
haufig der Erfolg, denn Informationen wirken
dann ungeordnet und die Website Uberladen.

Lésung:

Definieren Sie vor der Erstellung der Website
maximal drei Ziele und erstellen Sie ein
entsprechendes Konzept flr die Umsetzung.

Jetzt zur kostenlosen Videoserie zur
Verbesserung |hrer Website anmelden:

www.onlinemodus.de/kostenlose-video-serie




Kennen Sie Ihre Zielgruppe? Richtet sich die Website an Unternehmen (B2B)
oder mochten Sie Uber lhren Onlineshop Produkte an den Endkunden (B2C)
verkaufen?

Auf Websites vieler Unternehmen sind mono-
tone Inhalte enthalten, die keinen Mehrwert flr
die Zielgruppe liefern. Ist die Aufgabe der
Website klar, muss auch die Zielgruppe mit
guten Inhalten angesprochen werden.

Haufig sind Texte zu allgemein, liefern nicht die
benétigten Informationen oder sind schlicht
veraltet. Mochte sich ein potentieller Kunde
Uber Ihre Produkte oder Dienstleistungen
informieren sollte er Texte finden, die alle
wichtigen Fakten enthalten und auch Details
ausreichend behandeln.

Ebenfalls wichtig ist es dem Besucher einen
"roten Faden" zu bieten, an dem er sich auf der
Website orientieren kann. Bei Onlineshops
kénnen dies Themenwelten und bei Unterneh-
men die Bereiche sein, in denen man tatig ist.
FUr den Erfolg der Website ist es wichtig den
potentiellen Kunden letztlich zu einer
Conversion zu fuhren. Dies kann der Kauf eines
Produktes, aber auch die Kontaktaufnahme
sein.

Lésung:

Definieren Sie |hre Zielgruppe, ermitteln Sie
welche Fragen und Wlinsche diese hat,
beantworten Sie diese mit hochwertigen
Inhalten und flhren Sie dann zur Conversion.
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Es gibt zahlreiche Marketing MaBnahmen, um die Zielgruppe auf die eigene

Website zu bringen. Eine der wirksamsten und langfristig effizientesten ist die

Suchmaschinenoptimierung (SEO).

Ist eine Website nicht darauf ausgelegt von
Google und anderen Suchmaschinen gefunden
zu werden, gelangen mogliche Kunden nicht
zu lhnen, sondern zur Konkurrenz und Umsatze
gehen |lhnen verloren.

Investitionen in diesen Bereich zahlen sich zu-
dem mittel und langfristig deutlich besser aus
als die meisten WerbemafBnahmen, deren Wir-
kung schnell nachlasst. Optimiert man seine
Seiten, kann dies hoch nach vielen Jahren Be-
sucher auf die Website bringen. Zudem kann
sich der positive Effekt optimierter Seiten auf
neue Inhalte auswirken, wodurch dieser dann
wiederum schneller von Suchmaschinen ge-
funden wird und Besucher auf die Website
bringt.

Bei einer nachhaltigen SEO wird zunachst die
Onpage Optimierung durchgeflhrt, bei der In-
halte und Seiteninformationen geprift und an-
gepasst werden. Dies dient dazu, dass
Suchmaschinen die Seiten korrekt erfassen und
bewerten kdnnen. Hierbei ist es auch wichtig,
dass die Website richtig funktioniert, weshalb
zahlreiche technische Aspekte genau geprift
werden mussen.

Lésung:

Investieren Sie in die inhaltliche und technische
Optimierung |lhrer Seiten, um sie fur
Suchmaschinen attraktiv zu machen.



LICHKEIT 4:
EN SIE EINE GUTE

Sind lhre Seiten flir Suchmaschinen optimiert, sollte im Rahmen der Offpage
Optimierung die Backlinkstruktur geprift und verbessert werden. Hierbei
geht es darum, dass Ihre Website auch tatsachlich gut gefunden wird.

Durch ein aktives Linkbuilding erhalten Sie von Hierbei muss zudem geprlft werden, ob es

anderen Website, von Verzeichnissen, aus the- schéadliche Backlinks gibt, die negative Aus-
menrelevanten Foren und aus Social Media wirkungen haben kénnen. Verweise aus un-
wichtige Verlinkungen. Haben Sie genugend seridsen Quellen sollten unbedingt entwertet
Links von guten Quellen, erkennen Suchma- werden, damit sie keine Schaden anrichten
schinen die Relevanz |hrer Website und listen kénnen.

Sie weiter vorne in ihren Suchergebnissen.
Lésung:
KUimmern Sie sich um die Verbesserung der
Backlinkstruktur |hrer Website.



MOGLICHKEIT 5:;
SCHAFFEN SIE VERTRAUEN

Trotz guter Inhalte, zuverlassiger Technik und guten Verlinkungen kann es
vorkommen, dass Besucher lhrer Website nicht zu Kunden werden. Vor allem
hohe Absprungraten kurz vor dem Kaufabschluss oder auf Kontaktseiten
weisen darauf hin, dass der potentielle Kunde kein Vertrauen in Sie hat.

Um Besucher zu ermutigen |hr Produkt oder
Ihre Dienstleistung zu kaufen, ist es haufig nétig
Vertrauen aufzubauen. Hierzu gibt es verschie-
dene Maf3hahmen, wie die Verwendung von
Kundenmeinungen, mit der die Conversion-Rate
haufig deutlich gesteigert werden kann. Dabei
kénnen Empfehlungen bereits auf der
Suchergebnisseite dazu beitragen, dass Inte-
ressenten |hre Website besuchen. Durch
Bewertungssterne, die als so genannten Rich
Snippets dargestellt werden, kann die Click-Rate
flr Ihre Internetprasenz gesteigert wer-den.

Auch die Verwendung von Prif- und Glte-
siegeln kann das Vertrauen in lhre Website
starken. Kann eine sichere Bezahlung oder die
Qualitat der Produkte garantiert werden, so
sind viele Kunden eher bereit in Ihrem Shop
einzukaufen.

Lésung:

Nutzen Sie vertrauensbildende Elemente flr
Ihre Website, um die Vorbehalte |hrer Besucher
Zu neutralisieren.



FAZIT

Als Website Betreiber kdnnen Sie den Erfolg lhrer
Website fordern. Zahlreiche MaBhahmen kénnen
dazu beitragen die Zahl der Besucher und
letztlich die Generierung von Umsatzen deutlich
zu steigern.

Wahrend Inhalte meist selbst verbessert werden
kénnen, sollten komplexere Aufgaben an
erfahrene Suchmaschinenoptimierer Ubertragen
werden, um das volle Potential Ihrer Website zu
nutzen.

Haben Sie Fragen oder Wiinsche zu SEO, dann
kontaktierne Sie uns bitte. Gerne helfen wir
Ihnen dabei Ihre Website erfolgreicher zu
machen.

Tel.: 0221 - 98 65 32 58
E-Mail: kontakt@onlinemodus.de

WeiterfUhrende Informationen:
www.onlinemodus.de

Jetzt zur kostenlosen Videoserie zur
Verbesserung lhrer Website anmelden:

www.onlinemodus.de/kostenlose-video-serie
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